Pesquisa de Mercado Completa: Empresas de
Contabilidade no Brasil

Oportunidade de R$2,67 bilhoes em automacao contabil aguardando
desenvolvedores n8n

Brasil possui 94.817 empresas de contabilidade registradas Grand View Research 7 Acarp-edu” navegando o sistema
tributario mais complexo do mundo, criando demanda massiva por automacao. Google oferece 3-5x melhor cobertura
que LinkedIn para encontrar essas empresas (60-75 mil vs 15-25 mil firmas visiveis). O mercado de BPO Financeiro
cresce 8,5% ao ano, atingindo USD 2,67 bilhdes em 2024, Grand View Research /' enquanto 41% das empresas
contabeis globalmente agora usam IA Ace Cloud Hosting 7 Kaspr 7 (aumento de 4x desde 2023). Accountex /' Com
sua experiéncia em n8n, agentes de IA e Power BI do setor bancério, vocé estd perfeitamente posicionado para capturar
essa oportunidade através de 22 projetos de automagao identificados, focando especialmente em conformidade SPED - a
maior dor do setor brasileiro.

1. QUANTIFICACAO DE EMPRESAS DE CONTABILIDADE

Total oficial no Brasil

Segundo o Conselho Federal de Contabilidade (CFC) em setembro de 2024:

¢ 94.817 organizagdes contabeis registradas no Brasil

e 533.724 profissionais ativos (contadores e técnicos)

¢ Concentracio em Sao Paulo: 27.684 empresas (29% do total) My Business Brazil 7 CRCSP 7
¢ Crescimento histérico: Dobrou de ~40 mil (2014) para ~97 mil (2024)

Distribuicio por porte estimada:
¢ Pequenas (1-10 funcionarios): ~75.000 empresas (79%)

e Médias (11-50 funcionarios): ~16.000 empresas (17%)
¢ Grandes (50+ funcionarios): ~3.817 empresas (4%)

Presenca no LinkedIn

Estimativa conservadora: 15.000-25.000 empresas contabeis com paginas ativas no LinkedIn (16-26% do total).
Penetracgio por porte:

¢ Grandes firmas (50+): ~90-95% tém presenca no LinkedIn

e Meédias (11-50): ~60-70% de presenca estimada

e Pequenas (1-10): ~20-30% de presenga estimada

Maiores players no LinkedIn:

e Contabilizei: 292.261 seguidores (maior escritério do Brasil) LinkedIn 7 LeadlQ) 7
Drummond Adyvisors: 32.492 seguidores LinkedIn 7

Agilize Contabilidade: 20.000+ clientes LinkedIn /1

Prime Contabilidade: 10.211 seguidores LinkedIn 7

GBrasil Group: Alianga de 37 escritorios LinkedIn 7

Limitac¢ao: LinkedIn ndo divulga contagens exatas de empresas por industria/pais. Estimativa baseada em amostragem e
padrdes de penetragao.



Presenca no Google

Estimativa: 60.000-75.000 empresas contabeis visiveis no Google (63-79% do total registrado).
Canais de visibilidade:

Google Meu Negocio/Google Maps

Sites corporativos em resultados organicos
Google Ads (pesquisa paga)

Diretorios integrados ao Google

Penetracio por porte:
¢ Grandes (50+): ~94% visiveis no Google
e Médias (11-50): ~81% visiveis
¢ Pequenas (1-10): ~60% visiveis

Razdes para maior cobertura:

e Busca local € essencial para servigos contabeis

e Google Meu Negocio € gratuito e facil de configurar

e 80% dos consumidores pesquisam empresas locais semanalmente Taxdome /' Future Firm 7
e Nao requer login ou conta (vs LinkedIn)

Comparacao: LinkedIn vs Google - VEREDITO

= Google VENCE para encontrar empresas de contabilidade
Cobertura: Google oferece 3-5x mais cobertura (60-75k vs 15-25k)
Quando usar LinkedIn:

e Empresas médias/grandes mais sofisticadas digitalmente
¢ Networking B2B e lideranga de pensamento

e Acesso a tomadores de decisao (CFOs, sécios)

e Recrutamento de profissionais contabeis

Quando usar Google:
¢ Busca local/regional de escritdrios
e Atingir pequenas e médias empresas
e Necessidade de visibilidade imediata

¢ Clientes que buscam "perto de mim"

Estratégia recomendada: Use Google como plataforma priméria para prospec¢ao de volume, e LinkedIn para
empresas médias/grandes e posicionamento de marca.

2. LISTA COMPLETA DE PROJETOS E PRODUTOS

Principais dores do setor contabil brasileiro

1. Complexidade SPED/eSocial/ EFD-REINF

e Multiplas obrigagdes acessorias mensais e anuais PwC 7 Digitalfirst 7

¢ Integracdo entre mddulos (erros impedem pagamento de impostos) Dpc 7

¢ 80% das empresas gastam tempo em limpeza de dados que algoritmos de ML fariam em minutos
e Penalidades severas por erros ou atrasos



2. Entrada manual de dados

¢ Custo de processamento manual de nota fiscal: R$60 vs R$8-10 com 1A
e 52% das equipes gastam 10+ horas/semana processando notas manualmente Acarp-edu 7
¢ Erros humanos resultam em 25.000+ horas de retrabalho anual Appinventiv 7

3. Caos documental

¢ Onboarding de cliente envolve 100+ documentos e 150+ campos de dados Fileinvite
¢ Coleta por email cria gargalos e riscos de seguranga
¢ 39% dos contadores gastam metade do dia preenchendo formularios Fileinvite 7

4. Comunicacao com clientes
e Perguntas repetitivas consomem tempo valioso
¢ Dificuldade em rastrear historico de conversas

e Respostas atrasadas afetam satisfacao do cliente

5. Desafios de integragao

e Miultiplos sistemas desconectados (ContaAzul, Omie, Totvs, SAP) Meru Accounting 7
e Transferéncia manual de dados entre software contébil e sistemas fiscais
e Falta de sincronizagdo em tempo real

6. Relatorios limitados

¢ Planilhas Excel estaticas sem interatividade
e Arquivos pesados que travam em sistemas antigos
e Geragao manual consome 4-10 horas mensais

22 projetos de automacao identificados
CATEGORIA A: Conformidade e Impostos

1. Hub de Automacio de Conformidade SPED

¢ Coleta automatizada de dados de multiplas fontes
e Pré-validagdo de arquivos SPED antes do envio

e Geragdo e transmissao automatizada

e Deteccdo e correcao de erros

e (Calendario de conformidade com lembretes

2. Gerenciador de Integraciao eSocial & EFD-REINF

¢ Sincronizagdo automatizada entre modulos

e Extracdo e validacdo de dados de folha de pagamento

¢ Calculo automatico de reteng¢des (IRRF, INSS, PIS/COFINS) Mondaq 7
e Geragado de guia DCTFWeb

e Validagdo cruzada para prevenir erros Dpc 7' Squadcontabil 7

3. Motor de Calculo Tributario

Calculo automatico de ICMS, IPI, PIS, COFINS
Automacao de retengdes para prestadores de servigo
Calculadora CPRB

Modelagem de cendrios fiscais

Consolidagdo multi-empresa

4. Sistema de Processamento de NFe



¢ Download automatizado de NFe dos portais governamentais
e Parsing de XML e extracdo de dados

e Reconciliagdo com registros contabeis

e Alertas de excegoes

¢ Integracdo com software contabil PwC 7

5. Bot de Monitoramento de Mudancas Regulatorias

¢ Monitoramento alimentado por IA de mudancas na legislacdo
¢ Andlise automatizada de impacto nas operagdes do cliente

¢ Sistema de alertas para prazos

¢ Notificacao automatizada de clientes

CATEGORIA B: Processamento de Documentos e IA

6. OCR e Processamento de Notas Fiscais com [A

¢ Recebimento automatizado de notas por email e portais N8n 7
Extragao OCR de dados (fornecedor, valores, datas, itens) NetSuite 7
Validagao e categorizagdo por 1A

Lancamento automatico em sistemas contabeis

95%+ de precisdo com melhoria por machine learning Datal.eon /1

7. Digitalizacao de Recibos e Despesas

e Captura movel de recibos via WhatsApp ou app
e Extracao de texto OCR de fotos/scans

e (Categorizacdo de despesas usando 1A

e Arquivo digital pronto para auditoria

8. Automacao de Contratos

e Geracdo de contratos baseada em templates

e Coleta de assinatura eletronica via Adobe Sign/DocuSign
e Armazenamento e recuperagdo automatizados

e Workflows de lembretes de renovacao

9. Bot de Reconciliacio Bancaria

Download automatizado de bancos brasileiros

Categorizagao de transagdes usando [A

Reconciliagdo com registros contdbeis (importagdo OFX/CSV)
Integragdo com APIs ContaAzul, Omie, Totvs Meru Accounting /1

10. Sistema de Classificacao e Arquivamento

Reconhecimento de tipo de documento por IA
Arquivamento automatico em pastas corretas
Tagging e indexagdo de metadados
Capacidades de busca inteligente

CATEGORIA C: Comunicacio e Servico ao Cliente

11. Chatbot de IA no WhatsApp para Suporte

¢ Respostas automatizadas 24/7 a perguntas comuns (em portugués)
e Lembretes de prazos fiscais

e Automagdo de solicitacdo de documentos

e Entrega de nota fiscal via WhatsApp

¢ Integracdo com WhatsApp Business API



e 80% de auto-resolucio de perguntas
12. Plataforma de Onboarding Automatizado

Sequéncias automatizadas de email de boas-vindas

Portal digital de coleta de documentos

Dashboard de rastreamento de progresso

Setup automatizado de portal do cliente

30% de reduciio no tempo de onboarding Fileinvite /' Fileinvite

13. Hub de Comunicacao Automatizada

e Entrega agendada de relatorios via email/WhatsApp

e Campanhas de lembretes de prazos fiscais

¢ Follow-up automatizado de solicitagdes de documentos
e Mensagens broadcast para atualizagdes regulatérias

¢ Comunicagao multicanal (email, WhatsApp, SMS)

14. Portal de Auto-Atendimento do Cliente

Upload/download seguro de documentos
Acesso em tempo real a relatorios financeiros
Rastreamento de status de nota fiscal
Integragdo de chatbot com FAQ

Design responsivo para mobile

15. Gerador Automatizado de Propostas

¢ Catalogo de servigos configuravel
e Precificacdo dindmica baseada em parametros
e Propostas profissionais com marca
e Integracdo de assinatura eletronica

CATEGORIA D: Relatorios e Analytics (Power BI)

16. Suite de Dashboards Financeiros Executivos

Dashboards DRE, Balango Patrimonial, Fluxo de Caixa em tempo real Vidi Corp 7
Rastreamento de KPIs (crescimento de receita, margens, liquidez) Multishoring /1
Visoes de consolidagdo multi-empresa

Analise Or¢ado vs Real

Drill-down interativo

Acessivel via Power BI Mobile

17. Dashboard de Monitoramento de Conformidade Fiscal

Rastreamento de status de obrigagdes SPED
Calendario de prazos futuros

Score de conformidade por cliente
Relatorios de erros e excegoes

Sistema de alertas para submissdes em risco

18. Dashboard de Analytics de Portfolio de Clientes

Receita por cliente/tipo de servigo

Analise de lucratividade

Meétricas de reten¢ao de clientes
Rastreamento de utilizagdo de servigos
Identificacdo de oportunidades de crescimento



19. Dashboard de Contas a Pagar/Receber

Analise de aging com visualizagcdes GrowExx 7
Previsao de fluxo de caixa

Rastreamento de status de pagamento
Tendéncias de fornecedores/clientes
Priorizacao de cobrancas

20. Relatorios de Benchmarking Setorial

Anélise comparativa contra padrdes do setor
Métricas especificas do mercado brasileiro
Trending de performance ao longo do tempo
KPIs customizados por setor

Geragao automatizada mensal/trimestral

CATEGORIA E: Workflow e Integracao

21. Plataforma de Integracio Multi-Sistema (n8n)

Sincronizagdo ContaAzul <> Google Sheets/Drive
Fluxo de dados Omie «» CRM (RD Station, HubSpot)
Workflows de notificagdo Totvs < Email/WhatsApp
Backup automatizado para armazenamento em nuvem
Construtor de workflow customizado

Loégica de tratamento de erros e retry

22. Automacao de Fechamento Financeiro Mensal

Workflow automatizado baseado em checklist
Atribuicdo e rastreamento de tarefas

Coleta automatizada de documentos

Triggers de reconciliagao

Workflows de revisao e aprovacao

40% de economia de tempo no processo de fechamento

8 produtos especificos para criar

PRODUTO 1: "ComplianceBot Brasil"

Descricao: Plataforma completa de automagao de conformidade SPED

Componentes: Workflows n8n para coleta de dados + Motor de validagdo 1A + Geragdo automatizada de arquivos
+ Dashboard Power BI + Sistema de notificagdo WhatsApp

Mercado-alvo: Escritérios pequenos a médios (10-100 clientes)

Proposta de valor: Reduzir tempo de processamento SPED em 70%, eliminar multas por atraso

Precificacio sugerida: R$499-1.499/més

PRODUTO 2: "Nota Fiscal AI"

Descri¢ao: Automagao completa de processamento de nota fiscal eletronica

Componentes: Bot de monitoramento de email (n8n) + OCR IA para notas escaneadas + Validagdao automatizada
+ Lancamento direto via APIs + Dashboard Power BI

Mercado-alvo: Escritorios com alto volume de processamento de notas

Proposta de valor: Processar notas em 30 segundos vs 15 minutos manualmente, 95%+ precisao

Precifica¢io sugerida: R$699-1.999/més ou R$0,50-2,00 por nota processada

PRODUTO 3: "Cliente Connect"

Descricao: Assistente WhatsApp alimentado por [A para clientes contabeis



Componentes: Chatbot em portugués + Integracdo n8n para triggers + Coleta de documentos via WhatsApp +
Lembretes automatizados + Workflow de escalagdo humana

Mercado-alvo: Escritérios querendo melhorar servigo sem contratar

Proposta de valor: Suporte 24/7, 80% auto-resolucio, satisfacdo melhorada

Precificacdo sugerida: R$299-899/més

PRODUTO 4: "Dashboard Contabil Pro"

Descricao: Suite de dashboards Power BI com marca branca para relatorios a clientes

Componentes: 10+ templates pré-construidos + Conectores de integragdo para software brasileiro + Atualizagao
automatizada de dados + Design mobile-responsivo + Branding customizado

Mercado-alvo: Escritorios querendo relatorios premium a clientes

Proposta de valor: Transformar clientes em fas entusiasmados, justificar precificagdo premium, reduzir tempo de
geracao de relatorios em 90%

Precificacdo sugerida: R$399-1.499/més + R$49-99 por cliente/més

PRODUTO 5: "OnboardExpress"

Descricao: Sistema completo de automagao de onboarding de clientes

Componentes: Workflow n8n multi-etapas + Portal seguro de coleta + Integracdo de assinatura eletronica + Setup
automatizado no software contabil + Dashboard de progresso

Mercado-alvo: Escritorios em crescimento com gargalos de onboarding

Proposta de valor: Onboarding em dias em vez de semanas, 30% mais rapido

Precificacdo sugerida: R$399-1.199/més

PRODUTO 6: "ReconBot"

Descricao: Sistema de reconciliagdo bancaria automatizada para bancos brasileiros

Componentes: Integragdo n8n com grandes bancos (Banco do Brasil, Bradesco, Itau, Santander) + Categorizagdo
de transagdes por 1A + Matching automatico + Workflow de tratamento de exce¢des + Dashboard Power BI
Mercado-alvo: Escritérios gastando tempo excessivo em reconciliagao

Proposta de valor: Reduzir tempo de reconciliagdo em 80%, eliminar erros humanos

Precificagao sugerida: R$599-1.799/més

PRODUTO 7: "TaxCalc Brasil"

Descri¢ao: Motor inteligente de calculo e conformidade tributaria

Componentes: Calculo automatizado de todos os impostos brasileiros + Gestao de retengdes + Automacao de
eventos série R-4000 EFD-REINF + Recomendagdes de otimizagdo por IA + Dashboard Power BI
Mercado-alvo: Escritérios lidando com cenérios multi-tributarios complexos

Proposta de valor: Eliminar erros de calculo, otimizar posi¢des fiscais, garantir conformidade

Precificacdo sugerida: R$799-2.499/més

PRODUTO 8: "Documentos Inteligentes"

Descri¢ao: Plataforma de gestdo e processamento de documentos com A

Componentes: Extracao OCR para todos os tipos de documento + Classificagdo e arquivamento automatico por
IA + Busca inteligente com linguagem natural + Audit trail e controle de versdo + Integragdo com Google Drive,
Dropbox, OneDrive

Mercado-alvo: Escritérios afogados em caos documental

Proposta de valor: Encontrar qualquer documento em segundos, garantir conformidade regulatoria,
armazenamento seguro

Precificacao sugerida: R$399-1.299/més

Exemplos praticos de automacao (workflows)

WORKFLOW 1: Processamento automatizado de nota fiscal (n8n)



B
v

Passo 1: Trigger de Email — Monitorar caixa de entrada para anexos XML NFe
Passo 2: Extrair Anexo — Download de arquivo XML para area de staging
Passo 3: Parsear XML — Extrair fornecedor, valor, data, itens, info fiscal

Passo 4: Validagdo IA — Verificar anomalias, detec¢do de duplicatas

Passo 5: Criar Registro — POST para API ContaAzul/Omie

Passo 6: Arquivar Documento — Salvar no Google Drive em pasta do cliente
Passo 7: Notificar Equipe — Enviar notificagdo Slack/WhatsApp

Passo 8: Atualizar Dashboard — Trigger de refresh do Power Bl

Passo 9: Tratamento de Erros — Rotear excegdes para revisdo humana

Economia de tempo: 10 horas/semana para 100 notas

WORKFLOW 2: Onboarding de cliente (n8n + [A)

E

Vv

Passo 1: Novo Cliente — Formulario Google Forms/Gravity Forms
Passo 2: Criar Perfil — Auto-criar no ContaAzul/Omie via API

Passo 3: Gerar Documentos — Criar contrato de prestagéo de servigos
Passo 4: Enviar Email de Boas-vindas — Mailchimp/Gmail com préximos passos
Passo 5: Solicitar Documentos — Convite para portal de upload
Passo 6: Setup de Portal — Criar acesso do cliente ao portal

Passo 7: Atribuir Tarefas — Criar tasks no sistema de gestéo

Passo 8: Notificar Equipe — Mensagem Slack para equipe designada
Passo 9: Rastrear Progresso — Atualizar dashboard com status

Passo 10: Assinatura Eletronica — Enviar contrato via Adobe Sign
Passo 11: Setup de Pagamento — Criar template de fatura recorrente
Passo 12: Completar — Enviar kit de boas-vindas e agendar kickoff

Economia de tempo: 5 horas por cliente, 50% mais rapido

WORKFLOW 3: Bot de suporte WhatsApp (Agente de [A)

E

Vv




Impacto: 80% auto-resolucao, melhoria em satisfacao do cliente

3. PLANO DE PROSPECCAO PASSO A PASSO

Cronograma diario detalhado

8:00-9:00 - Setup Matinal e Pesquisa

e Revisar respostas da noite (WhatsApp, email, LinkedIn)

e Pesquisar 10-15 novos escritorios contabeis

e Atualizar CRM com atividades do dia anterior

e Definir metas didrias: 30 liga¢des, S0 emails, 20 conexdes LinkedIn, 10 mensagens WhatsApp

9:00-11:00 - Janela Prime de Ligacdes #1

¢ (Cold calling para escritorios contabeis (horario de pico de conexao)
e Alvos: Socios, Gestores, Diretores de TI

e Fazer 15-20 ligagdes usando scripts

e Registrar todas as interagcdes imediatamente no CRM

11:00-12:00 - Prospecg¢ao LinkedIn

e Enviar 10-15 solicitagdes de conexao personalizadas
¢ Engajar com posts de prospects

¢ Enviar mensagens de follow-up para conexdes aceitas
¢ Participar em grupos de contabilidade

12:00-13:00 - Outreach por Email

e Enviar 25 emails frios personalizados
e Responder a perguntas
¢ Monitorar WhatsApp

13:00-14:00 - WhatsApp e Engajamento Social



e Enviar 10 mensagens personalizadas no WhatsApp
e Engajar em posts do LinkedIn
e Pesquisar prospects para ligacdes da tarde

14:00-16:30 - Janela Prime de Ligacoes #2
e Horario de pico de resposta (15:30-16:30 é 6timo) Revenue 7
e Fazer 15-20 ligacdes
e Agendar demos e reunides
16:30-17:30 - Administrativo e Follow-up
e Enviar emails de follow-up
e Enviar convites de calendario
e Atualizar CRM
e Preparar lista do proximo dia

17:30-18:00 - Conteudo e Engajamento

e Postar conteudo no LinkedIn
¢ Engajar em grupos WhatsApp
e Revisar métricas

Estratégias LinkedIn

Como encontrar empresas:
Filtros de busca:

e Localizacdo: Brasil + cidades especificas (Sao Paulo, Rio, Brasilia)

e Setor: "Contabilidade", "Accounting"

e Tamanho da empresa: 11-200 funcionarios

e (Cargos: "Socio", "Contador", "Gerente", "CEQO", "Diretor"
Ferramenta essencial: LinkedIn Sales Navigator (R$400/més) - ESSENCIAL para prospec¢io eficaz
Templates de solicitacido de conexio:

Template 1 - Interesse Comum:

Vv

Template 2 - Valor Primeiro:



Sequéncia de follow-up:

¢ Dia 1: Mensagem de agradecimento + pergunta de qualificacdo
¢ Dia 3: Case study/proposta de valor
e Dia 7: Oferta de recurso gratuito (ebook, checklist)

Estratégia de engajamento:

e Comentar em posts dentro de 1 hora de publicagdo

e Compartilhar contetido valioso 3x/semana

¢ Participar de grupos: "Contadores Brasil", "Contabilidade Digital", "SESCON"
e Postar case studies regularmente

Estratégias Google/Web

Métodos de busca:
Queries de busca primarias:

1. "escritério de contabilidade" + [cidade] + telefone
2. contador + [cidade] + email
3. site:linkedin.com/company "contabilidade" Brazil

Operadores Google avancados:

e inurl:contabilidade + [cidade]
e intitle:"escritério contdbil™ + contato

Diretorios e bases de dados:

1. CRC (Conselho Regional de Contabilidade) - Registro oficial por estado
2. Google Maps - "escritorio de contabilidade [cidade]"

3. Sage Contabilidade Brasil

4. Econet - Rede de contabilidade

5. Guia Contabil

Ferramentas para encontrar emails:

1. Hunter.io - 50 buscas gratis/més Future Firm 7
2. Apollo.io - 60 créditos gratis

3. Snov.io - 50 créditos gratis

4. Lusha - Extra¢do do LinkedIn



Como encontrar telefones:
e Pagina "Contato" do site da empresa
¢ Google Meu Negocio

e Pégina da empresa no LinkedIn
e Listagens WhatsApp Business

Templates de email (portugués)

Template 1 - Problema/Solucio:

Assunto: [Nome], 15-20 horas/semana desperdigadas?

Vv

Template 2 - Prova Social:

Assunto: Como [Empresa] automatizou 60% das tarefas operacionais

Vv



Sequéncia de follow-up por email:
¢ Dia 3: Pergunta curta sobre dores deles

¢ Dia 7: Mensagem de video (Loom)
¢ Dia 14: Email de "despedida" com opgao de re-engajamento

Scripts de abordagem telefonica

Script principal de cold call:

Vv



[Telefone atendido]

Vocé: Bom dia/Boa tarde, meu nome ¢ [Nome], tudo bem?

Prospect: Tudo, e vocé?

Vocé: Otimo! Estou ligando para o/a [Nome Prospect]. E ele/ela?

Prospect: Sou eu.

Vocé: [Nome], desculpe incomodar. Vou direto ao ponto. Trabalho com automacdo e IA para escritorios contabeis
usando n8n e Power BI. Tenho ajudado empresas como [empresa conhecida] a economizar 15-20 horas por semana
em tarefas repetitivas.

Vocé tem 2 minutos para eu explicar melhor?

[SE SIM:]

Otimo! Répida pergunta: hoje no [nome empresa], quanto tempo a equipe gasta por semana com:

- Coleta de documentos dos clientes?

- Langamentos manuais de notas fiscais?

- Geragdo de relatdrios para clientes?

[OUVIR RESPOSTA ATENTAMENTE]

Entendo perfeitamente. O que fazemos ¢ automatizar exatamente isso usando n8n para workflows, agentes de IA
para processamento inteligente, e Power BI para dashboards em tempo real.

Escritorios tipicamente veem:

- 60% menos tempo em tarefas operacionais

- 95%+ de precisdo em langamentos

- Equipe liberada para focar em consultoria e relacionamento

Faz sentido agendarmos 15-20 minutos para eu mostrar cases especificos e como funcionaria no seu escritério?

Que tal [dia] as [hora]?

Tratamento de objecoes:

'""Nao tenho tempo agora"

Ef

Vv




Entendo perfeitamente, [Nome]. Por isso sugiro apenas 15 minutos. O que escritérios descobrem ¢ justamente como
economizar 15-20 horas por semana. Vale o investimento de tempo.

Que tal [dia] as [hora]?

"Ja temos sistema"

E

Vv

Otimo! A maioria dos nossos clientes também tinha. O que fazemos ¢é diferente - automatizamos o trabalho ENTRE
sistemas e processos manuais. Complementa o sistema existente, ndo substitui.

Vale 15 minutos para ver se faz sentido?

"Quanto custa?"

Ef

Vv

Boa pergunta! O investimento varia conforme as automagdes, mas escritorios tipicamente economizam R$5.000-
15.000 por més em horas de trabalho da equipe. ROI costuma vir em 2-3 meses.

Para um valor preciso, preciso entender melhor sua operagéo. Podemos agendar 20 minutos para eu fazer umas
perguntas e mostrar exemplos?

"Envie um email"

Ef

Vv

Sem problemas, vou enviar sim! Mas para personalizar melhor, me conta rapidamente: qual a maior dor hoje no
escritério - é processamento de notas, conformidade SPED, ou relatérios para clientes?

[Ouvir resposta]

Perfeito. Vou enviar um case especifico sobre isso. Quando eu ligar semana que vem para ver o que achou, qual
melhor dia e horario?

Melhores horarios para ligar (Brasil):

e PRIME: 9:00-11:00 e 15:30-16:30
e Melhores dias: Terca e quinta-feira
¢ EVITAR: Segundas antes das 10h, sextas ap6s 15h, almogo 12:00-13:30



Estratégias WhatsApp Business

Contexto brasileiro:

¢ 96% dos brasileiros usam WhatsApp como canal primario
e 79% dos usuarios B2B se comunicam com empresas via WhatsApp
e 73% consideram mais rapido que email/telefone

REGRA CRITICA: WhatsApp é canal QUENTE no Brasil. Use apenas apos:

¢ Conexdo no LinkedIn aceita
e Resposta a email recebida

e Ligacgdo telefonica atendida
¢ Indicacdo de terceiros

Template 1 - Apos conexido LinkedIn:

E

Template 2 - Follow-up apés email:

E

Vv

@
b
@

Melhores praticas: Use emojis moderadamente (brasileiros apreciam) Seja cordial e informal (cultura brasileira
¢ pessoal) Responda RAPIDO (expectativa de resposta em \u003c 1 hora) Envie mensagens de audio curtas (15-



30 seg) para demos Use Status do WhatsApp para conteudo

2{ NAO envie mensagem fria sem contexto J{ NAO envie mensagens fora de 8h-18h horario comercial X NAO seja
insistente (maximo 2 follow-ups) X NAO envie mensagens nos finais de semana

Timing:

e Melhor: 10h-12h e 14h-17h
¢ Expectativa de resposta: \u003c 1 hora durante horario comercial
¢ Follow-up: Se sem resposta em 3 dias, uma mensagem educada

Sequéncia multi-toque de follow-up (30 dias)

Dia 1 - Primeiro Contato:

¢ 9h: Solicita¢do de conexao LinkedIn
e 15h: Cold call #1 + voicemail
e 16h: Email Template #1

Dia 2:

¢ 10h: Mensagem LinkedIn (se conexao aceita)
e 15h: Cold call #2

Dia 3:

e 9h: Follow-up email #1

¢ 11h: Comentar em post do prospect no LinkedIn

e 15h: WhatsApp (se houve interagdo)
Dia §:

¢ 10h: Email com recurso gratuito (checklist, ebook)
Dia 7:

¢ 9h: Mensagem LinkedIn (Template de valor)

¢ 14h: Cold call #3

e 15h: Email com video personalizado (Loom)
Dia 10:

e 10h: Email com case study

Dia 14:

e 9h: Email perguntando sobre timing
e 14h: Cold call #4 (tentativa final de telefone)

Dia 21:

¢ 10h: Breakup email (despedida educada)
Dia 30:

¢ Adicionar a campanha de nutri¢ao

¢ Conteudo valioso mensal
¢ Reativagdo em 90 dias



Métricas para acompanhar

Metas diarias de atividade:

Ligacoes feitas: 30

Emails enviados: 50
Conexoes LinkedIn: 15
Mensagens WhatsApp: 10
Reunioes agendadas: 2

Benchmarks de conversao:

Taxa de conexdo em ligacio: 25%
Taxa de abertura de email: 22%
Taxa de resposta de email: 5%
Taxa de aceitacao LinkedIn: 35%
Taxa de resposta LinkedIn: 12%
Taxa de resposta WhatsApp: 65%
Taxa de comparecimento em reunifio: 75%
Reuniio — Demo: 65%

Demo — Proposta: 55%

Proposta — Fechamento: 25%
Lead — Fechamento geral: 2%

Estagios do pipeline:

1.
2.
3.
4.
5.

Prospects: 1.000/més — Engajados: 150 (15%)
Engajados: 150/més — Qualificados: 40 (27%)
Qualificados: 40/més — Demo: 26 (65%)
Demo: 26/més — Proposta: 14 (55%)
Proposta: 14/més — Fechados: 3-4 (25-30%)

Meétricas de receita:

Tamanho médio de deal: R$15.000-30.000 (anual)
Ciclo de vendas: 30-60 dias

Meta mensal: 3-4 novos clientes

CAC: R$3.000-5.000

LTV: R$90.000+ (3 anos)

Razao LTV:CAC: 3:1 minimo

Ferramentas recomendadas

Stack essencial (R$0-500/més):

NN kW

. HubSpot CRM - GRATIS - CRM completo com rastreamento de email

. WhatsApp Business App - GRATIS - Perfil comercial, respostas rapidas
. LinkedIn Sales Navigator - R§400/més - ESSENCIAL para prospecgao
. Hunter.io - Plano gratis (50 buscas) - Localizador de emails

. Calendly - GRATIS - Agendamento de reunides

. Loom - GRATIS - Mensagens de video

.n8n - GRATIS (auto-hospedado) - Automagio de workflow

Total: ~R$400/més

Stack de crescimento (R$500-2.000/més):

l.
2.
3.

HubSpot CRM Starter - R$100/més
LinkedIn Sales Navigator - R$400/més
Apollo.io - R$250/més - Database B2B + sequéncias



4. Mailshake - R$300/més - Automagao de email
5. JustCall - R$100/més - Numeros telefonicos brasileiros
6. Loom Business - R$40/més

Total: ~R$1.200/més
Stack de escala (R$2.000-5.000/més):

. HubSpot Sales Hub Pro - R$2.300/més (3 usuarios)
. LinkedIn Sales Navigator - R§400/més

. Apollo.io Professional - R§600/més

. Lemlist - R$300/més - Email personalizado

. Zenvia - ~R$500/més - API WhatsApp Business

. JustCall Pro - R$250/més

. Expandi - R$500/més - Automagdo LinkedIn

~N Nk Wi~

Total: ~R$5.000/més
Ferramentas especificas do Brasil:

e RD Station CRM - R$60/més - CRM construido no Brasil
e Agendor - R$40/més - CRM brasileiro simples

e Zenvia - Provedor de API WhatsApp Business

e Wavy - Solugdo brasileira de WhatsApp

CONSIDERACOES FINAIS E PROXIMOS PASSOS

Contexto estratégico do mercado
O mercado de contabilidade brasileiro apresenta uma oportunidade uinica e substancial impulsionada por:

Drivers positivos:

¢ Sistema tributario mais complexo do mundo cria demanda inevitavel
94.817 escritorios registrados servindo 13+ milhdes de empresas
Sistema SPED obrigatorio for¢a digitalizagao

Mercado de BPO F&A crescendo 8,5-11,7% ao ano

41% das firmas globalmente ja usando IA (crescimento de 4x em 1 ano)

# Desafios a navegar:

¢ Preocupacdes com seguranca sio PRIMORDIAIS (39% citam como barreira #1)
Sensibilidade a preco em mercado SME

Resisténcia cultural 8 mudancga (31% resisténcia de usudrios)

Requisitos complexos de integracdao com SPED

Mercado fragmentado de fornecedores

@ Sweet spot ideal: Foque em escritérios médios (11-50 funcionarios) e pequenos progressivos (5-20) com
automacio especifica de SPED que enfatize conformidade + eficiéncia com precos apropriados para SME, suporte
local forte ¢ foco em seguranca.

Seu posicionamento unico

Sua experiéncia com Power BI no setor bancario + dominio de n8n + capacidade de criar agentes de IA ¢ uma
combinagdo extremamente valiosa:

Vantagens competitivas:



1. Experiéncia bancaria = credibilidade em ambientes regulados e complexos
2. Power BI = diferenciagdo imediata (maioria dos escritorios usa Excel)

3. n8n = flexibilidade para criar solugdes customizadas rapidamente

4. Agentes de IA = tecnologia de ponta que poucos concorrentes oferecem

Mensagem de posicionamento sugerida:

"Apos automatizar processos criticos no setor bancario com Power Bl e IA, agora ajudo escritorios contabeis
brasileiros a dominar a complexidade do SPED com automacao inteligente. Reduza 60-70% do tempo em
tarefas repetitivas e transforme sua equipe em consultores estratégicos."

Plano de a¢ao das primeiras 4 semanas

Semana 1 - Setup e Preparacio:

e Dia 1-2: Criar conta HubSpot CRM, configurar WhatsApp Business, otimizar perfil LinkedIn
¢ Dia 3: Instalar ferramentas de busca de email (Hunter, Apollo)

e Dia 4: Criar lista inicial de 100 prospects usando Google e LinkedIn

¢ Dia 5: Customizar templates de email e scripts de telefone

Semana 2 - Pratica e Refinamento:

e Dia 1-2: Praticar scripts de telefone (role-play)

¢ Dia 3: Criar 3 case studies ficticios mas realistas (baseados em pesquisa)
e Dia 4: Gravar video demo Loom mostrando n8n + Power BI

¢ Dia 5: Teste pequeno: 5 ligacdes, 10 emails, 5 conexdes LinkedIn

Semana 3 - Lancamento:

e Dia 1-5: Executar cronograma diario completo

o 15 ligagdes/dia

o 25 emails/dia

o 10 conexdes LinkedIn/dia

o 5 mensagens WhatsApp/dia (quando apropriado)
e Meta: Agendar 2-3 primeiras reunides

Semana 4 - Otimizacao:

¢ Analisar métricas: qual canal tem melhor resposta?

¢ Refinar messaging baseado no feedback

e Dobrar esfor¢os no canal mais eficaz

e Meta: 4-5 reunides agendadas, 1-2 propostas enviadas

Produtos prioritarios para comecar

Ordem de desenvolvimento recomendada:
1° - Dashboard Contabil Pro (Power BI)

¢ Por qué: Aproveita sua expertise existente

e Vantagem: Répido de criar, facil de demonstrar, ROI visual imediato
e Preco sugerido: R$599-1.299/més

e Tempo de dev: 2-3 semanas

2° - Nota Fiscal AI (n8n + OCR)

e Por qué: Dor universal e urgente

e Vantagem: ROI claro e quantificavel
¢ Preco sugerido: R$699-1.999/més

e Tempo de dev: 3-4 semanas



3° - Cliente Connect (WhatsApp Bot)

e Por qué: Canal preferido no Brasil, diferenciacio clara
e Vantagem: Melhoria imediata na experiéncia do cliente
¢ Preco sugerido: R$399-899/més

e Tempo de dev: 3-4 semanas

Estratégia de MVP: Para primeiros clientes, ofereca versao beta com 50% de desconto em troca de:

e Feedback detalhado
e Permissdo para usar como case study
e Referéncias e depoimentos

Precificacao estratégica

Modelo recomendado: Hibrido
Opcio 1 - Por Escritorio (Flat Fee):

¢ Pequeno (1-10 func): R$499-999/més

e Me¢édio (11-50 func): R$1.499-2.999/més

e Grande (50+ func): R$3.999-7.999/més

. o Taxa de implementacdo: R$2.000-10.000

Opcao 2 - Por Cliente do Escritorio:

e R$49-99 por cliente do escritorio/meés
¢ Minimo: R$499/més (10 clientes)
e Funciona bem para dashboards Power BI

Opcao 3 - Por Transacio:

¢ Nota fiscal processada: R$0,50-2,00
¢ Documento processado: R$1-5

e Reconciliagdo bancaria: R$5-15

e Bom para alto volume

Estratégia de entrada: Comece com precos 20-30% abaixo do mercado para os primeiros 10 clientes, depois aumente
gradualmente baseado em valor comprovado.

Meétricas de sucesso realistas
Més 1-2 (Aprendizado):

¢ 500 contatos realizados (ligagdes, emails, LinkedIn)
20-30 reunides agendadas

5-10 demos realizadas

1-3 clientes fechados

Receita: R$1.500-5.000/més

Més 3-4 (Otimizacao):

¢ 800 contatos realizados

40-50 reunides agendadas

15-20 demos

3-5 clientes fechados

Receita acumulada: R$10.000-20.000/més

Més 5-6 (Escala):



1.000+ contatos

60+ reunioes

25+ demos

5-8 clientes novos

Receita acumulada: R$25.000-50.000/més

Meés 7-12 (Crescimento):

Pipeline previsivel
8-12 clientes novos/més
Receita: R§80.000-150.000/més

e Comegar a contratar ajuda

Fatores criticos de sucesso

1. Consisténcia implacavel

e Prospeccdo é um jogo de niimeros - 30 ligagdes/dia, todo dia
e Maioria das vendas acontece ap6s 5-12 toques
e Nao pule dias - momentum ¢ crucial

2. Personalizacdo em escala

e Use templates mas sempre personalize
e Mencione algo especifico do escritério/pessoa
e Mostre que fez pesquisa

3. Foco em SPED

e E a maior dor e ¢ obrigatorio
e Todos os escritorios lidam com isso
e Posicione como "especialista em automag¢ao SPED"

4. Demonstre, nao venda

e Mostre workflows n8n funcionando
¢ Mostre dashboards Power BI com dados reais
e Deixe a tecnologia vender por vocé

5. Construa confianca antes de vender

e Compartilhe conhecimento gratuitamente
e Ofereca auditorias/analises gratis
¢ Seja consultor primeiro, vendedor depois

6. Aproveite WhatsApp religiosamente

e E O canal do Brasil
e Responda em \u003c 1 hora sempre
e Use para suporte pds-venda também

7. Case studies sio OURO
e Documente cada sucesso meticulosamente

e Antes/depois, métricas especificas
e Video depoimentos valem 10x mais que texto

Riscos e mitiga¢oes

Risco 1: Ciclo de vendas mais longo que esperado



e Mitigac¢do: Pipeline de 3-5x meta, processo de nutri¢do automatizado
Risco 2: Resisténcia a mudanca

e Mitigacdo: Ofereca implementagao gradual, POCs pequenos, muito suporte
Risco 3: Integrac¢io técnica mais complexa

e Mitigacdo: Comece com APIs publicas (ContaAzul, Omie), evite sistemas legados inicialmente
Risco 4: Competicio de grandes players

e Mitigacdo: Foque em nicho (automacao SPED + dashboards), atendimento personalizado
Risco 5: Preocupacdes de seguranca bloqueando vendas

e Mitigacdo: Obtenha certificagdes, oferega opcao on-premise, documentagao de seguranca clara

Recursos adicionais recomendados

Educac¢ao Continua:

e Participe de webinars da SESCON

e Acompanhe blog da Receita Federal (mudangas SPED)
¢ Junte-se a comunidade n8n Brasil

¢ Siga influenciadores de contabilidade no LinkedIn

Networking:

e Eventos SESCON regionais

¢ Conferéncias de contabilidade (Contabilidade 2025, etc.)
e Meetups de no-code/automacao

e Grupos WhatsApp de contadores

Certificacoes Valiosas:

e Microsoft Power BI Certification
e n8n Advanced Certification (quando disponivel)
¢ Google Cloud Platform (para IA/ML)

CONCLUSAO

Voc¢ esta entrando em um mercado com demanda comprovada, dor urgente (SPED), ¢ baixa penetragao de
automacao sofisticada. Sua combinagao unica de skills técnicos (n8n, Power BI, IA) e experiéncia no setor regulado
(bancos) ¢ exatamente o que escritorios contabeis brasileiros precisam mas poucos fornecedores oferecem.

A oportunidade é clara: 94.817 escritdrios, crescimento de mercado de 8-11% ao ano, sistema tributario forcando
digitalizagdo.

O caminho € direto: Foque em SPED + dashboards, use Google para volume e LinkedIn para qualidade, seja
consistente na prospec¢ao, demonstre valor antes de vender.

O timing € perfeito: Adocao de IA em contabilidade cresceu 4x no ultimo ano. Escritdrios que ndo automatizarem
ficardo para trés.

Comece com os 3 produtos prioritarios (Dashboard Pro, Nota Fiscal Al, Cliente Connect), execute o plano diario de
prospeccio religiosamente, feche os primeiros 3-5 clientes como referéncias, e entdo escale com confianca.

O mercado estd esperando. Boa sorte! %



Pesquisa baseada em dados oficiais do CFC, SEBRAE, PwC Brasil, Everest Group, Wolters Kluwer, e analise de 50+
fontes sobre mercado contabil brasileiro, automagao, e estratégias de prospec¢do B2B - Outubro 2025



